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Brlg ht e Empresa tecnoldgica dedicada al desarrollo de un software

inteligente de gestion de almacenes.
St k e E| objetivo es mejorar la eficiencia y reducir el tiempo de
oc busqueda de productos mediante un sistema de localizaciéon con
luces LED.
e Analizaremos la idea de negocio, el mercado, el cliente objetivo,
el plan econdmico, la forma juridica y la viabilidad de la empresa.

e Tambien estudiaremos los aspectos legales, fiscales y de
sostenibilidad.
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2. :QUIENES SOMOS?

Aitana Feal Gustavo Pérez Valeriia Mironova



A 3.IDEA EMPRENDEDORA

Nuestro proyecto consiste en el desarrollo de un software para la gestion de almacenes que, al
introducir la referencia de un producto, activa una luz en la ubicaciéon exacta donde se encuentra
almacenada. Ademas, el sistema permite controlar el stock disponible y gestionar los pedidos de
manera eficiente.

La idea surge a partir de una experiencia real trabajando en tiendas de ropa, donde se detecto el
tiempo que se pierde buscando productos en el almacen. Esta situacion genera retrasos y errores

Nuestro sistema pretende resolver este problema optimizando el tiempo de busqueda, reduciendo
errores y mejorando la organizacion interna del almacén.

La propuesta de valor se basa en el ahorro de tiempo, aumento de la eficiencia y la mejora del
trabajo diario en empresas con almacenes.



TECNOLOGICO ECONOMICO

El avance de la digitalizacion y la automatizacion
favorece el desarrollo de software innovador y
permite a Bright Stock crear soluciones
tecnoldgicas mas eficientes.

La solucidn econdmica influye en la inversion inicial, los
costes de desarrollo y la capacidad de crecimiento de
Bright Stock como empresa tecnoldgico.

LEGAL SOCIAL
Delbemos cumplir con las normativas relacionadas El aumento del uso de la tecnologia y la digitalizacion
con la proteccion de datos, la seguridad del trabajo favorece la creacion y aceptacion de
informatica y la legislacion empresarial vigente empresas tecnolégicas como la nuestra
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o. CLIENTE OBJETIVO
e Tipo de Cliente: |
Empresas con almacenes: logistica, e-commerce, tiendas de ropa
e Edad del Cliente:
Entre 30 y 55 anos (responsables de almacen o gerentes).
e Ubicacion:
Zonas urbanas e industriales.
o Poder adquisitivo:
Medio-alto, con capacidad de invertir en Tecnologia.
e Necesidades:
Reducir errores, ahorrar tiempo y controlar el Stock.
e Gasto en soluciones similares:
Inversion anual en software de gestion.
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6.COMPETENCIA

Empresas Stockagile Powershop
Localizacién Barcelona Madrid
Reposicion

Automatizaciéon y

Enfoques Sostenibilidad. mtehgente.bo/sgda
en datos historicos
Precios 79€/mes 35€/mes

Destacan por

Reputacion y
Digitalizacion Total

La Eficiencia del
stock para evitar el
desabastecimiento
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/.SERVICIO

Bright Stock ofrece un servicio digital de gestion de almacenes basado en
software. El servicio incluye:

e La localizacion visual de productos mediante luces LED

e El control de stock en tiempo real
e La gestion de pedidos entrantes

Es un servicio personalizable, escalable y acompafnado de soporte técnico y
actualizaciones periodicas.

https://www.figma.com/proto/6XAHaQMfrmSB5RF2kef8dh/Prototipo-IPE?node-id=10-
447 &p=f&t=SsxuarqO1KtyzTFe-0&scaling=min-zoom&content-scaling=fixed&page-id=0%3A1
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8.MARCA

La marca Bright Stock combina dos conceptos clave:

e “Bright”, que hace referencia a la luz utilizada para localizar productos

e “Stock”, relacionada con la gestion del inventario

Es un nombre en inglés formado por palabras comunes, facil de
recordar y directamente vinculado a la actividad de la empresa.
La marca transmite innovacion, tecnologia y eficiencia.




g 9.PRECIO

Bright Stock utiliza un modelo de precio mixto.

e Se establece una cuota inicial de instalacion que incluye la configuracion del
sistema y la personalizacion del software.
e Se aplica una suscripcion mensual que cubre el uso del software, el soporte

técnico y las actualizaciones.
e E| precio se justifica por el ahorro de tiempo y |la mejora de la productividad.

CUOTA INICIAL DE INSTALACION 1.500 - 3.000€

SUSCRIPCION MENSUAL 55 €
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10.PROMOCION

La promocion de Bright Stock se basa en el marketing digital y la venta directa a empresas.

PROMOCION

COMO LO UTILIZARIAMOS

POR QUE

REDES
PROFESIONALES
LINKEDIN

Publicacion de contenido sobre eficiencia
logistica y gestion de almacenes.
Anuncios segmentados por sectores.
Contacto directo con responsables
mediante mensajes profesionales.

En LinkedIn se encuentran los perfiles que

toman decisiones dentro de las empresas.

Permite una segmentacion muy precisa y
genera imagen profesional y confianza.

PAGINA WEB

Web clara y profesional explicando el
funcionamiento del software. Videos
demostrativos del sistema LED en
funcionamiento. Formulario para solicitar
presupuesto o prueba gratuita.

Es la carta de presentacion digital de la
empresa. Genera credibilidad y facilita
que los clientes conozcan el producto
antes de contactar.

PRUEBAS
PILOTO

Instalacion temporal del sistema en una
zona del almacén.

Seguimiento de resultados. Presentacion
de datos comparativos antes y después.

Permite que la empresa compruebe con
datos reales la mejora en productividad.
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11.PREVISION DE INVERSIONES Y
GASTOS

INVERSION INICIAL PRECIO GASTOS OPERATIVOS (3 meses) PRECIO
DESAROLLO 5.000€ SUELDOS DEL EQUIPO TECNICO Y SOPORTE 15.000 €
PROGRAMACION DEL SOFTWARE 12.000 € ALQUILER 1.500 €
EQUIPOS INFORMATICOS 7.000 € PRESTAMO 309.93 €
SISTEMA LED Y SERVIDORES 2.000€ CONSTITUCION EMPRESA 1.500 €
DISENO DE LA PAGINA WEB 1.500 € SUMINISTROS 900 €
TOTAL 27.500 € TOTAL 19.209.93 €




22 12.FINANCIACION

La financiacion de Bright Stock puede ser mixta.

103
e En |la fase inicial se utilizaran recursos propios de los socios para el s e s
desarrollo del software. Aportamos 42.000 € de capital propio por :N:Sfd'm::“m .
14.000 € de cada promotor. R o 633151¢
e Posteriormente, se podra recurrir a préstamo bancario de 5.000 € ;C”mtdld
0 ayudas publicas para innovacion. +/ ConCuenta BBVA
e Los ingresos procederan de las licencias y suscripciones del servicio. Ver condiciones TAE
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Estimacion de los gastos mensuales:

GASTOS MENSUALES PRECIO
SUELDOS 5.000€
ALQUILER 500 €

PRESTAMO 103.31€
SUMINISTROS 300€
TOTAL 5.903,31€




14.SOSTENIBILIDAD SOCIALY
MEDIOAMBIENTAL

e
ﬁ‘v"" ‘
\d
Social Medioambiental L \ v,
Mejora del entorno laboral Infraestructura tecnoldgica eficiente
Formacion continua del equipo Optimizacion del consumo energético
Uso de herramientas tecnolbégicas eficientes Reduccién de recursos innecesarios
Reduccién de carga y estrés laboral Procesos digitales y online
Estabilidad y desarrollo profesional Reduccion del uso del papel




Influencia

ALTO

BAJO

15. STAKEHOLDERS

LATENTES

PROMOTORES

e Proveedores de hardware y software

e Propietarios
e Empresas clientes

INFIDERENTES

DEFENSORES

e Administraciones publicas
e Organismos reguladores

e Trabajadores de almacén

BAJO

Intereés

ALTO




16. FORMA JURIDICA

Sociedad de Responsabilidad Limitada (SL)

(‘

Denominacién social: Bright Stock S.L.

Numeros de socios: 3 socios fundadores.

Capital social: 42.000€ aportados integramente por los socios.
Participacion: Cada socio aporta 14.000€, lo que representa un
33,33%.

La responsabilidad esta limitada al capital aportado, por lo que
no responden con su patrimonio personal ante posibles deudas.
Tiene como ventajas la compatibilidad con financiacién bancaria,
imagen profesional y adecuada para empresas tecnologicas.

""""""
.......




17.TRAMITES DE CONSTITUCION Y

PUESTA EN MARCHA

Constitucion legal:

Certificacion negativa del nombre - Registro
Mercantil Central

Apertura de cuenta bancaria - Entidad Bancaria
Redaccion de los estatutos sociales - Notaria
Escritura publica de constitucion - Notaria
Inscripcion en el Registro Mercantil Provincial
Solicitud del NIF definitivo - Agencia Tributaria

Puesta en marcha:

Alta censal e inicio de la actividad - AEAT
Alta en Hacienda

Alta en la Seguridad Social - TGSS
Cumplimiento de proteccion de datos -
Agencia Espafola de Proteccion de Datos



18.0OBLIGACIONES CONTABLES

Existe la obligacion de llevar una contabildad ordenada y actualizada, que refleje
fielmente la situacion econdmica de Bright Stock.

e E|registro de ingresos, gastos, inversiones y resultados.

e |aelaboracion de libros contables obligatorios, como el libro
diario y el libro de inventarios.

e |a preparacion de las cuentas anuales, que incluyen el balance
de situacion y la cuenta de resultados.

e La conservacion de la informacion contable durante el tiempo
legalmente establecido.

Estas obligaciones permiten controlar la empresa y tomar Smua\Pse
decisiones economicas adecuadas. ';,:-




19. OBLIGACIONES FISCALES

Principales obligaciones para operar legalmente:

e |VA, aplicado a los servicios prestados, que se presenta de forma trimestral
mediante el modelo 303 y el resumen anual en enero, con el modelo 390.

e Impuesto de Sociedades, sobre los beneficios obtenidos por la empresa, se
presenta una vez al afo, en julio a través del modelo 200.

e Presentacion periddica de las declaraciones fiscales, cumpliendo los

nlazos establecidos por la Agencia Tributaria.

e La conservacion de documentacion fiscal y facturas como justificantes
egales.

El cumplimiento de estas obligaciones garantiza la transparencia, la legalidad y
correcta gestion financiera de Bright Stock.




20.CIERRE DE LA PRESENTACION

Bright Stok nace con una idea clara: simplificar, optimizar y

aportar valor real a las empresas.
Contamos con un equipo comprometido, una financiacion

equilibrada, una planificacion economica realista y una forma
juridica adecuada que garantiza seguridad y estabilidad para su

desarrollo.
] No es solo un proyecto academico, sino una idea empresarial con

= .
S verdadero potencial.

‘ |
M% Bright Stock convierte el tiempo perdido en eficiencia




